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Grupo Los Circo Los em 
Mogi Mirim
Evento foi marcado pela 
reabertura da piscina do Tucurão

Nossa Sociedade está 
Condenada?
Leia na Palavra do 
Presidente

Orientação sobre 
Certifi cado Digital 
Empresários e funcionários de 
RH puderam esclarecer dúvidas

Voto Distrital 
Uma boa solução para o 
modelo de votação atual

Pesquisa
Comerciantes responderão 
sobre horários de Natal

Rua XV de Novembro
Presidente do SICOVAMM pede mais uma vez ao 
prefeito Carlos Nelson, que atenda às reivindicações dos 
comerciantes sobre a revitalização das ruas do centro.
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Palavra do Presidente

José Antonio Scomparim -Presidente
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Rua Áurea, nº 715 - Jardim Áurea
Mogi Mirim/SP - CEP: 13800-206

Fone: (19) 3806.5601

D ia desses, entre centenas de e-
-mails que muitas vezes não nos 
dizem ou não nos fazem re�etir 

sobre nada, tive a sorte e a oportunida-
de de encontrar um pensamento de uma 
escritora e �lósofa russo-americana, fu-
gida de uma grande revolução, falecida 
há quase 30 anos, que se encaixa bem no 
momento em que vivemos, que nos faz 
re�etir sobre o mundo que nos rodeia.

“Quando você perceber que, para 
produzir, precisa obter a autorização de 
quem não produz nada; quando com-
provar que o dinheiro �ui para quem 
negocia não com bens, mas com favo-
res; quando perceber que muitos �cam 
ricos pelo suborno e por in�uência, 
mais que pelo trabalho, e que as leis 
não nos protegem deles, mas, pelo con-
trário, são eles que estão protegidos de 
você; quando perceber que a corrupção 
é recompensada, e a honestidade se 
converte em autossacrifício; então po-
derá a�rmar, sem temor de errar, que 
sua sociedade está condenada”. 

Ayn Rand

Agora pare e compare com a situa-
ção atual em nosso país, em nossa cidade 
e até mesmo em nosso bairro. Não sabe-
mos ao certo o ano em que Ayn Rand 
pronunciou esse pensamento (estima-se 
que foi no ano de 1920), mas pense, será 
que desde aquela época, muita coisa mu-
dou? Nossa sociedade está condenada?

SOCIEDADE CONDENADA
Grande Demais para Quebrar

Retratando o colapso de Wall Street 
com intensidade ímpar, “Grande Demais 
para Quebrar” (Too Big to Fail) mostra de 
forma fascinante os bastidores da crise que 
golpeou o sistema econômico dos Estados 
Unidos em 2008. Baseado no livro de mes-
mo nome, do autor Andrew Ross Sorkin, a 
produção da HBO explora o que viveram 
os poderosos homens e mulheres que deci-
diram o destino da economia mundial em 
poucas semanas.

SUGESTÃO DE FILME

• Categoria: Drama 
• Direção:  Curtis Hanson 
• Elenco:  James Woods, Topher Grace, 
Paul Giamatti, Billy Crudup, Matthew 
Modine, Tony Shalhoub, Kathy Baker 
• País: EUA  -  Ano: 2011 

O �lme “Grande Demais para Que-
brar” foi exibido no dia 28/09, às 17h37*, 
no canal HBO. 

Procure um exemplar na Locadora 
mais próxima.
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Cotidiano

No último mês, dia 22 de agosto, o 
SICOVAMM entregou junto à prefeitu-
ra municipal, para a então, prefeita em 
exercício, Flávia Rossi, uma carta com a 
opinião do sindicato sobre mudanças na 
Rua XV de Novembro, na cidade de Mogi 
Mirim. 

As reivindicações do SICOVAMM 
sobre mudanças, nas ruas da região cen-
tral da cidade, foram feitas no inicio do 
ano de 2008 para os vereadores da cidade 
e para a administração municipal. 

Através de mensagens enviadas por 
e-mail, recebemos apoio e sugestões de 
grande parte dos comerciantes e de mo-
radores da região central, como Francisco 
Bataglia, proprietário de um imóvel na 
rua XV de novembro, que apoia a ini-
ciativa do sindicato e alerta que “haverá 
ranger de dentes dos acomodados, que 
param seus veículos o dia todo tomando 
as vagas dos que realmente vão comprar 
no nosso comércio”. 

Eduardo Araújo, da agência con-
fiança dos Correios, parabeniza o sindi-
cato por liderar essa antiga reivindicação 
dos comerciantes do centro. “Temos que 

SICOVAMM FAZ NOVO PEDIDO PARA 
REVITALIZAÇÃO DO CENTRO DE MOGI MIRIM 

A reivindicação para a revitalização foi apresentada no ano de 2008, que continua sem resposta

Os principais problemas da Rua XV de Novembro são os veículos estacionados o dia todo e suas calçadas estreitas

Leia o conteúdo 
da carta à 

prefeitura na 
íntegra, no 

nosso site: www.
sicovamm.com.br

Em um trabalho que já dura três anos, após conversas com co-
merciantes, entrega de projeto a vereadores e carta enviada à vice-
-prefeita, o pedido de revitalização das ruas centrais da cidade, vem 
agora, através de um outdoor, em que o próprio presidente do SICO-
VAMM – Sindicato do Comércio Varejista de Mogi Mirim – José 
Antonio Scomparin, se expondo à opinião pública, pede mais uma 
vez ao prefeito Carlos Nelson Bueno, que atenda a essa necessidade 
dos comerciantes que se veem abandonados, sem que a estrutura da 
cidade se modernize para atender aos consumidores. 

“As cidades vizinhas já estão se mexendo. Mogi Mirim sempre 
foi referência no comércio da região e precisamos resgatar esta his-
tória”, afirmou.

Especialistas foram chamados para apresentar projetos 
de mudanças nas ruas centrais da cidade

Na oportunidade, Scomparin ressaltou a importância 
das mudanças para os comerciantes

SCOMPARIN PEDE APOIO DO PREFEITO
No outdoor, presidente do SICOVAMM, mais uma vez, pede apoio ao prefeito Carlos Nelson

Outdoor foi colocado próximo à rotatória da Monroe

deixar de pensar pequeno. Temos que 
fazer deste projeto um cartão postal de 
Mogi Mirim”, afirma.

Até o momento, após mais de três 
anos, o SICOVAMM não obteve nenhu-
ma resposta por parte da administração 
municipal sobre as antigas reivindicações.
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Evento

REUNIÃO DE COORDENADORIA 
TEM PRESENÇA DE 31 SINDICATOS
Evento foi realizado no SICOVAMM e reuniu presidentes dos sindicatos varejista de grande parte do estado

Na manhã do dia 22 de setembro, 
representantes de Sindicatos de 
Comércio Varejista de grande 

parte do estado, filiados à Fecomercio (Fe-
deração do Comércio de Bens, Serviços e 
Turismo do Estado de São Paulo) e dire-
tores do SICOVAMM – Sindicato do Co-
mércio Varejista de Mogi Mirim - se reu-
niram em sua sede em Mogi Mirim para 
a Reunião de Coordenadoria, que ocorre 
uma vez por mês em alguma cidade da re-
gião. Excepcionalmente, as Coordenado-
rias Norte e Sul participaram da reunião 
da Coordenadoria Nordeste, na qual José 
Antonio Scomparin, presidente do SICO-
VAMM, é vice-coordenador.  Cerca de 40 
pessoas estiveram presentes na reunião re-
presentando 31 sindicatos. 

Logo na entrada, um café da 
manhã foi oferecido aos presentes e com 
a colaboração do SENAC Mogi Guaçu, 
os convidados puderam relaxar com 
massagens de profissionais da instituição 
de ensino. “Somos parceiros do 
SICOVAMM e procuramos ajudar no que 
precisar. Além de contribuir, é importante 
para nós, pois divulgamos o trabalho 
que desenvolvemos lá”, disse Marcelo 
Cunha, gerente do SENAC. Após as boas-
vindas, representantes da Fecomercio-SP, 
puderam mostrar e recolher opiniões sobre 
o “Programa Relaciona”, que promete ser 
uma revolução no meio sindical.

O PROGRAMA
O programa desenvolvido pela 

Fecomercio é uma ferramenta social 
para modificar o relacionamento entre 
empresas, sindicatos e contadores. Além 
de facilitar o relacionamento, o programa 
oferece uma série de serviços como canais 
de enquadramento, contribuições, link 
para emissão de guias e REPIS, e muito 

mais. Para Alessandra, Lilian e Liliane, 
da Fecomercio, o programa é uma forma 
mais rápida e eficiente para que empresas 
e sindicatos se relacionem. 

Após a apresentação do “Relaciona”, 
os sindicalistas puderam discutir 
problemas relacionados ao comércio 
varejista de suas cidades e com a ajuda dos 
colegas, puderam apontar soluções. Sobre 
o projeto de lei aprovada pela Câmara dos 
Deputados, do aviso prévio proporcional, 
que seguirá para a Presidente da República, 
aprovar ou não, Paulo Alonso, presidente 
do Sincomercio Pirassununga, assim 
como todos os presentes se mostraram 

desfavoráveis ao projeto. 
Outro assunto discutido, foram as 

negociações salariais e as reivindicações 
dos comerciários. Para os dirigentes o 
maior problema está na unificação dos 
valores para as diferentes áreas do comércio 
(varejistas, atacadistas, shoppings, etc). 
Espera-se chegar em breve a um acordo 
que agrade de modo semelhante, patrões 
e empregados.

Mais imagens, vídeo e a relação de 
sindicatos presentes no evento 

estão disponíveis no site: 
www.sicovamm.com.br.

Presidentes e representantes de sindicatos 
filiados a Fecomercio do estado de São 
Paulo se reuniram em Mogi Mirim

Antes da reunião houve
apresentação da equipe do 

SENAC - Mogi Guaçu

A sala do Sindicato de Mogi Mirim foi pequena pela quantidade de cidades que aderiram à reunião
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Evento

CERTIFICADO DIGITAL: DÚVIDAS ESCLARECIDAS 

Público teve a oportunidade de tirar dúvidas 
sobre o Certificado Digital

CRIANÇAS E ADULTOS PUDERAM SE DIVERTIR 
NA REABERTURA DA PISCINA DO TUCURÃO

No sábado, 17, pela manhã, a popu-
lação mogimiriana pôde se divertir com a 
apresentação do grupo teatral “Los Circo 
Los”, no complexo de lazer do Tucurão. O 
evento foi marcado pela reabertura da pisci-
na do local, para a população. Autoridades 
do município como a vice-prefeita, Flávia 
Rossi, a representante do SESC-Campinas, 
Débora Garcia, Marcos dos Santos, do DE-
REL e Nelson Theodoro do SICOVAMM, 
estiveram presentes e prestigiaram o evento.

Quem esteve por lá gostou das his-
tórias e brincadeiras dos artistas, deixando 
um “gostinho de quero mais”, principal-
mente na criançada.

Mais imagens do evento estão dis-
poníveis no site do SICOVAMM: 

www.sicovamm.com.br.

O palestrante, Rubens Gonçalves

Para dúvidas ligue: 
(19) 3806-5601 ou 

0800 726 0104
Fotos do evento e vantagens 
do certifi cado digital podem 

ser conferidos no site. 
Comerciantes e empresários 

podem adquirir online. Acesse: 
www.sicovamm.com.br

Após a apresentação do grupo “Los Circo Los”, aconteceram aulas de hidroginástica para a população

O SICOVAMM em parceria com a Caixa Econômi-
ca Federal realizou no dia 25 de agosto, a palestra 
“Conectividade Social no padrão ICP – Brasil” no 

Salão Vermelho da Estação Educação, no Centro de Mogi 
Mirim. O evento foi gratuito. 

Cerca de 90 pessoas entre empresários, funcionários e 
profissionais de RH estiveram presentes e puderam dirimir 
dúvidas e esclarecer pontos importantes sobre as mudanças 
e novidades no Conectividade Social. 

O Coordenador de Sustentação ao Negócio da filial 
do FGTS Campinas, Rubens Gonçalves e a Gerente Geral 
da CAIXA em Mogi Mirim, Silvia Zorzetto, foram os res-
ponsáveis por solucionar as dúvidas e mostrar, passo a passo, 
como acessar o novo Conectividade Social aos convidados. 
Segundo Gonçalves, o movimento para a compra do novo 
certificado ainda é tímido e que para evitar a sobrecarga no 
final do ano, prazo final, um cronograma foi criado.

Luiz Fernando, da Irmãos Davoli, aprovou a ini-
ciativa do SICOVAMM. “Gostei da palestra. Foi im-
portante para conhecer e esclarecer dúvidas sobre o 
certificado que vamos adquirir”, disse ele.

Grupo teatral animou o sábado das crianças que foram conferir a apresentação

À esquerda: Débora Garcia (SESC-Campinas), Marcos dos Santos (DEREL) e  Flávia Rossi (vice-prefeita); à direita, Rodrigo Mallet e Vitor Poltronieri, integrantes do grupo
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O Sindicato do Comércio 
Varejista de Mogi Mirim - 
o SICOVAMM - presente 

há mais de 17 anos em Mogi Mi-
rim, se mostra sempre preocupado 
em trazer a você, sindicalizado, o 
melhor para sua saúde, seu lazer 
e muito mais. Atualmente, possu-
ímos cerca de 1.000 empresas vin-
culadas ao sindicato. Veja onde a 
sua contribuição é investida!

- REPIS
O Regime Especial de Pisos 

Salariais - o REPIS - é um favoreci-
mento que as microempresas (ME) 
e as empresas de pequeno porte 
(EPP) têm, pois permite a prática 
de um piso salarial de ingresso di-
ferenciado.

- Colônia de férias - 
SESC Bertioga

Visando o convívio social e 
o bem-estar dos funcionários do 
comércio, o SICOVAMM possui 
parceria com o SESC Bertioga. 
Nas modernas instalações do SESC 
Bertioga, é possível usufruir de 
toda a área de lazer, como parques 
aquáticos, quadras esportivas, salas 
de jogos e muitas outras, com toda 
a família.

- Jornal do COMÉRCIO
Todo o mês, o Jornal do SI-

COVAMM é entregue gratuita-
mente ao comércio de Mogi Mirim. 
A publicação é voltada aos comer-
ciantes, sempre com pautas atuais 
e informativas, deixando-os bem 
informados sobre o dia-a-dia no 
comércio na cidade.

 - Vamos ao teatro
Em um espaço sofisticado e 

tecnológico, a Fecomercio possui o 
Teatro Raul Cortez, com capacida-

SERVIÇOS SICOVAMM

Código do Consumidor
O SICOVAMM entregou ao comércio de Mogi 
Mirim o Código de Defesa do Consumidor, que 
é obrigatório por lei ter disponível no comércio. 
Também é possível ter acesso a ele pelo site: 
www.sicovamm.com.br. 

de para 512 lugares, sendo 10 espa-
ços para portadores de necessidades 
especiais e 20 cadeiras extras, sem-
pre trazendo grandes peças teatrais 
à cidade de São Paulo. 

 - Férias e Turismo 
Social

Também pensamos no bem-es-
tar social dos comerciantes. Agen-
damos viagens para os mais diferen-
tes lugares do país, a fim de conhecer 
suas belezas. Saiba das viagens que 
estão programadas para acontecer, 
pelo telefone: (19) 3806-5601.

 - Acordo Coletivo
Todo ano, fazemos o acordo 

coletivo, que beneficia tanto os co-
merciantes empregadores quanto 
os empregados.

 - Leis 
O SICOVAMM tem a oportu-

nidade de enviar sugestões de leis 
para a administração municipal, vi-
sando o bem-estar dos comercian-
tes e da população mogimiriana. Já 
conseguimos aprovar duas leis: A 
dos postes limpos e a lei do silên-
cio. Para esta última, o sindicado 
inclusive doou um aparelho de me-
dição de ruídos para a cidade.

- Consulta de CPF e CNPJ
Na nossa página na internet, 

possuímos um link com o site da 
Receita Federal, em que é possível 
consultar o Cadastro de Pessoa Fí-
sica (CPF) e o Cadastro Nacional 
de Pessoa Jurídica (CNPJ), onde 
qualquer pessoa pode utilizar.

 - Sala de Reuniões
É possível utilizar a sede do 

sindicato para reuniões de sua em-
presa. Basta ligar e agendar um 

horário no SICOVAMM . Dispo-
nibilizamos duas salas de reuniões, 
uma com capacidade máxima para 
15 pessoas e a outra para 8.

- Previdência 
Associativa

O SICOVAMM possui parceria 
com a Fundação Fecomercio de Pre-
vidência Associativa, entidade de 
previdência complementar, autori-
zada a oferecer planos voltados para 
diferentes perfis de pessoas físicas, 
de micro e pequenos empresários. 

- Jornal Digital
O SICOVAMM disponibiliza 

esse serviço para as empresas que 
estão em dia com a Convenção 
Coletiva, que consiste em permitir 
a leitura online do jornal Folha de 
São Paulo.

Informações sobre todos os nossos 
benefícios podem ser consultados pelo 
nosso site: www.sicovamm.com.br, pelo 
email: sicovamm@sicovamm.com.br, 

ou pelo telefone: (19) 3806-5601.

Código do Consumidor
O SICOVAMM entregou ao comércio de Mogi 
Mirim o Código de Defesa do Consumidor, que 
é obrigatório por lei ter disponível no comércio. 
Também é possível ter acesso a ele pelo site: 
www.sicovamm.com.br. www.sicovamm.com.br. www.sicovamm.com.br

zada a oferecer planos voltados para 
diferentes perfis de pessoas físicas, 
de micro e pequenos empresários. 

- Jornal Digital
O SICOVAMM disponibiliza 

esse serviço para as empresas que 
estão em dia com a Convenção 
Coletiva, que consiste em permitir 
a leitura online do jornal Folha de 
São Paulo.

Informações sobre todos os nossos 
benefícios podem ser consultados pelo 
nosso site: www.sicovamm.com.br, pelo 
email: sicovamm@sicovamm.com.br, 

ou pelo telefone: (19) 3806-5601.
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Plano Odontológico

Certificado Digital

Consultas Jurídicas

Consulta de Crédito

Convênios

Cursos e Palestras

Linha de Crédito

O SICOVAMM em parceria com 
consultórios odontológicos da nossa 
região, oferece a você, comerciante, 
convênios sem carência e com melhores 
preços! São 17 profissionais em Mogi 
Mirim, 16 em Mogi Guaçu e 6 em Itapira.

No SICOVAMM, você pode adquirir o seu 
Certificado Digital, um documento eletrônico 
que tem como função comprovar a identidade 
de uma pessoa, de uma empresa ou de um site 
para assegurar o envio virtual de dados com 
validade jurídica. É mais ágil, cômodo e seguro.

As empresas associadas têm a opção 
de consulta de crédito pelo nosso 
site. Assim, para o comerciante, 
é possível ter mais segurança ao 
realizar uma venda.

Os associados possuem a oportunidade 
de fazer compras com descontos em 
empresas conveniadas ao SICOVAMM. 
Possuímos uma lista de lojas parceiras, 
dos mais diferentes setores e estilos.

O SICOVAMM disponibiliza 
aos comerciantes consultas com 
nosso advogado, sobre questões 
trabalhistas e negociações salariais, 
por exemplo.

Em uma época globalizada e com muitas informações 
disponíveis, se faz necessário que técnicos 
especializados das mais diversas áreas exponham 
seus conhecimentos para que se tenham informações 
atualizadas e mais precisas. O SICOVAMM oferece 
cursos e palestras para os comerciantes.

Para beneficiar os empresários, o SICOVAMM 
oferece uma linha de crédito junto à Caixa 
Econômica Federal e ao Banco do Brasil, 
para atender às necessidades de giro das 
empresas, sempre com taxas e prazo especiais.
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Voto Distrital

POR UM PAÍS COM MENOS CORRUPÇÃO

Não é de hoje que a política brasileira 
precisa de uma reformulação total, 
principalmente, no âmbito federal. O 

modelo de votação, hoje, se mostra deficiente 
em diversos aspectos. Nesta matéria, traremos 
esses pontos falhos focando principalmente a 
Câmara dos Deputados, e apontaremos o que 
parece ser uma boa solução: o voto distrital.

HOJE
Regras confusas e um tanto quanto 

obscuras são capazes de eleger candidatos por 
votos indiretos, ou seja, o seu voto em um de-
terminado candidato pode eleger vários outros 
políticos, que talvez nem você nem a popula-
ção conheça seu caráter ou aprove.  

Com a quantidade de candidatos dispu-
tando vagas no legislativo, fica praticamente 
impossível para o eleitor, se lembrar em quem 
votou. Esquecendo-se do político que se ele-
geu, nossa cobrança e fiscalização, se tornam 
nulas, deixando-os livres para defender seus 
próprios interesses ou de terceiros. Somente 
na última eleição, 1.131 nomes disputavam, 
apenas pelo estado de São Paulo, vagas na 
Câmara.

COM O VOTO DISTRITAL
O Brasil seria dividido em várias áreas, 

513 no total, número de cadeiras na Câmara 
dos Deputados. Assim, os estados seriam di-
vididos em distritos, onde cada partido (hoje 
são 27 legendas registradas) poderia apresentar 
apenas um nome para cada um deles. O mais 
votado ficaria com a vaga. Assim, os partidos 
selecionariam os melhores nomes para a vaga e 
os eleitores se lembrariam e teriam a oportuni-
dade de cobrar e fiscalizar, aquele que se elegeu 
em seu distrito.

Os candidatos no modelo atual concor-
rem com todos os outros candidatos de todo o 
estado, e consequentemente, viagens longas, 
gastos com publicidade e pessoal são cons-
tantes. A campanha ficaria mais barata para 
os candidatos, que poderiam contar com uma 
verba mais enxuta, não dependendo de empre-
sários e teoricamente não precisariam defender 
seus interesses, caso eleitos.

A farra de ocupação de cadeiras pelo 
“quociente eleitoral”, onde elas são divididas 
pelas siglas e não pelos nomes mais votados, 
também acabaria. Nas eleições de 2010, apenas 
36 cadeiras foram ocupadas por políticos com 

seus próprios votos, sendo as outras 477, pela 
manobra eleitoral. 

Os gastos públicos também serão dimi-
nuídos, já que os eleitos em tese serão mais 
independentes, não precisando obedecer a 
grupos organizados, como por exemplo, em-
presários, usineiros e sindicalistas. O envio de 
dinheiro público, por meio de emendas parla-
mentares, para uma organização que tiver o 
apoio de alguns deputados dispostos a ajudá-la 
é possível, segundo estudiosos. 

Vendo a questão por este lado, os inte-
resses e privilégios dos políticos para determi-
nados grupos, também seriam prejudicados, já 
que quem assumisse a cadeira, teria “ao lado” 
um ocupante geograficamente longe de seu 
distrito, assim determinada organização de uma 
região, em tese, teria apenas um político com 
quem poderia contar.

Com o voto distrital o nepotismo dimi-
nui, podendo até acabar, assim como todo um 
ciclo vicioso que sempre termina em corrup-
ção. Os eleitos vão se interiorizando, afastando 
do poder os “espertos” mais politizados, segun-
do especialistas.

Estudos dizem que os países com votos 
distrital têm 20% a menos casos de corrupção 
quando comparado a outros países com voto 
proporcional com lista fechada, em que o elei-
tor deixa de votar em um só candidato para 
votar no partido, em uma lista com nomes es-
colhidos pela legenda.

O modelo de voto distrital, cujas vanta-
gens foram apresentadas nessa matéria, pode 
ser aplicado no âmbito estadual e também no 
municipal, o que tornaria uma disputa mais 
limpa e justa com todos nós, eleitores.

Para saber mais sobre o voto distrital e assinar a petição, que 
solicita a mudança do modelo atual para o voto distrital, acesse: 
www.euvotodistrital.org.br e participe, por uma reforma política 
duradoura e mais justa para o país.

VOTO DISTRITAL É 
DEBATIDO EM SÃO PAULO

No dia 13 de setembro, aconteceu 
na sede da Fecomercio, no bairro Bela 
Vista em São Paulo, o 7º Colóquio do 
Instituto Millenium: “Voto Distrital ou 
Voto Proporcional?”. O evento contou 
com a presença de 13 especialistas no 
assunto que puderam debater e expor 
suas ideias e opiniões a respeito do sis-
tema eleitoral que consideram ideal para 
o Brasil.

Orjan Olsen, diretor-geral e sócio 
da Analítica Consultoria e Ph.D. em Co-
municação Social pela Syracuse Univer-
sity, defendeu a adoção do voto distrital 
no evento e apontou quem perderia com 
a adoção do voto distrital: os partidos 
que dependem de puxadores de votos, 
os de campanhas mais caras, os cabos 
eleitorais profissionais e os representan-
tes de grupos específicos.

Alberto Carlos Almeida, diretor 
do Instituto Análise, doutor em Ciência 
Política e colunista do jornal “Valor Eco-
nômico” e da “Band News FM”, acha o 
sistema injusto, pois há falta de compe-
titividade, muito conflito e pouco con-
senso. Almeida argumentou que, com 
o modelo distrital, o país teria poucos 
partidos assim como nos Estados Unidos 
e na Grã-Bretanha, que possuem apenas 
dois, e no caso de um segundo turno o 
resultado repetiria no segundo.

Estiveram presentes personalidades, 
estudiosos e interessados pelo tema

PARTICIPE
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SERASA: MAIS SEGURANÇA NAS CONSULTAS

Diretores e funcionários do SICO-
VAMM, no dia 5 de setembro, 
se reuniram com André Carli, 

representante da Autofax – SERASA, 
na sede do sindicato, para explicações e 
instruções sobre a utilização do banco de 
dados SERASA, que o sindicato assinou 
parceria para consulta de dados de con-
sumidores.

O acesso ao banco de dados é por 
meio do site www.autofax.com.br, em que 
o usuário deverá preencher o login e a se-
nha. É por lá que o comerciante poderá 
visualizar os dados de seus clientes antes 
de efetuar uma venda.

Segundo Carli, o SERASA possui 
60% do mercado, com abrangência de 
dados nacional, sendo o melhor e mais 
completo quando comparado aos concor-
rentes, que possuem apenas dados regio-
nais e poucos dados cadastrados.

O cadastro é gratuito, e o usuário só 

irá pagar pelas consultas que fizer, que pos-
teriormente (até um ano) poderão ser vis-
tas, sem pagar por isso. Caso a utilização do 
sistema seja grande pelo usuário, há a opção 
de adquirir o plano de consultas por cotas 
de 44, 120, 300, 600 ou 1.000 reais para a 

Mais informações estão 
disponíveis, no site do SICOVAMM: 

www.sicovamm.com.br.

Quem nunca pensou em ter sua 
própria empresa e ser dono do seu tempo? 
Mas para se “aventurar” no campo do em-
preendedorismo é necessário dedicação e 
principalmente planejamento.

Para isso, o SICOVAMM ofereceu 
e apoiou o “Aprender a Empreender”, um 
curso moderno em formato de tele aula, 
com carga horária de 24 horas e prepa-
radas de forma simples e dinâmica, com 

vídeos e realização de trabalhos em grupo 
e individualmente. O curso pôde ensinar 
noções básicas de mercado, finanças e 
de empreendedorismo em geral. Os par-
ticipantes receberam uma apostila com 
orientações gerais para serem consultadas.

“Este curso precisa acontecer mais 
vazes, pois o conhecimento adquirido é de 
fundamental importância para a popula-
ção”, afirma José Antonio Scomparin.

A parceria entre a Fecomercio, 
SESC SP e SENAC completa 65 anos. 
Desde 1946, as três entidades atuam 
juntas para o bem-estar social e para a 
educação. Hoje, cerca de 1,8 milhão de 
empresas contribuem com a qualidade de 
vida, saúde, educação e cultura de mi-
lhões de pessoas!

Você pode navegar no site e conhe-
cer mais sobre a campanha “Sim eu sei”: 
www.simeusei.com.br

PARCERIA DE 65 ANOS!

Miriam Boveloni, Nelson Theodoro Júnior, André Carli e José Alcir Donegá

APRENDENDO A EMPREENDER

Participantes do curso “Aprender a Empreender”, apoiado pelo SICOVAMM

utilização, pagando menos pelas consultas. 
Caso em um mês a cota não for totalmente 
utilizada, ela ficará válida por até 90 dias.
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O Sindicato do Comércio Varejista de Mogi Mirim - SI-
COVAMM - que trabalha para o desenvolvimento das 
empresas da nossa cidade, fechou nova parceria com a 

Caixa Econômica Federal para financiamentos com juros mais 
baixos e condições especiais para os comerciantes da cidade.

As empresas sindicalizadas terão vantagens junto à insti-
tuição financeira, que reestruturou sua área de financiamentos, e 
que disponibiliza créditos para aquisição de máquinas e de equi-
pamentos novos, através do FINAME PSI, com carência de 12 
meses, prestações fixas, taxa de juros a partir de 0,54% ao mês* 
e 60 meses para financiar. Após a entrega completa da documen-
tação que será solicitada, a aprovação para o financiamento leva 
3 dias. Para fazer o empréstimo na CAIXA é necessário ter uma 
conta corrente no banco.

Outra vantagem é o financiamento através do programa 
BNDES PROGEREN, em que através do Plano Brasil Maior, a 
CAIXA financia a necessidade do comerciante em até 24 meses, 

NOVAS OPÇÕES PARA FINANCIAMENTO

com 12 meses de carência* e taxa de juros a partir de 1% ao mês. 
A aprovação pelo BNDES sai em menos de 30 dias.

O pagamento do bem é feito diretamente ao fornecedor. 
Informações podem ser obtidas pelo telefone (19) 3022-2800 ou 
na sede da CAIXA na Rua Padre Roque, 513 – Centro - Mogi 
Mirim/SP, com Silvia Zorzetto ou Waltrudes Bertolote, ou pelo 
e-mail: a0323@caixa.gov.br.

*consulte as condições.

O SICOVAMM - Sindica-
to do Comércio Varejista de Mogi 
Mirim - já se prepara para a nego-
ciação salarial dos trabalhadores do 
comércio de Mogi Mirim. Reuniões 
para definir os reajustes já estão sen-
do negociados com o Sindicato dos 
Empregados do Comércio de Mogi 
Guaçu e Região - SECMG. No dia 
30 de agosto, aconteceu uma primei-

NEGOCIAÇÃO SALARIAL

No começo do mês de outubro, o 
SICOVAMM percorrerá por todas as 
lojas sindicalizadas da cidade para saber 
a opinião dos comerciantes sobre os me-
lhores horários para o funcionamento do 
comércio, no mês de dezembro deste ano.

Cinco opções quanto ao horário 
foram dadas aos comerciantes: de aber-
tura até as 22h do dia 05/12 até 23/12 
ou abertura até as 20h na primeira 
semana (05/12 a 09/12) e nos outros 
dias (12/12 a 23/12), até as 22h. Para 
a véspera de Natal (23/12) foram da-
das três opções: comércio aberto até as 
12h, até as 15h ou até as 18h. 

SICOVAMM REALIZA PESQUISA PARA 
FUNCIONAMENTO ESPECIAL DE FIM DE ANO

Nos sábados, dias 10/12 e 17/12, 
ficou definido que o comércio funcio-
nará até as 18h. E nos dias 26/12 (se-
gunda-feira) e 02/01 (segunda-feira) o 
comércio abrirá a partir das 12h. Já no 
sábado, 31/12, as lojas ficarão abertas 
até as 12h.

Somente as empresas que estão em 
dia com a Convenção Coletiva estarão 
autorizadas a abrir nos horários especiais 
de final de ano apresentados acima. Os 
comerciantes que ainda não se regulari-
zaram devem fazê-la o mais breve pos-
sível, para poder garantir a abertura de 
suas lojas nestes horários especiais.

ra reunião na Agência Regional do 
Trabalho em Mogi Guaçu/SP. 

“Nesta oportunidade, foi plei-
teado o aumento salarial equiva-
lente ao INPC do período, mais 5% 
de aumento real, contudo, o SICO-
VAMM no início de setembro (02), 
afirmou que formalizará uma contra-
proposta”, disse Antonio Rafael As-
sim, advogado do SICOVAMM.
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Vender nos dias de hoje está cada 
vez mais difícil. Temos uma infinidade 
de produtos semelhantes, e uma com-
petição acirrada. E como se já não bas-
tasse, o seu concorrente “ao lado”, para 
dificultar mais ainda, surge outro tipo de 
concorrência: a virtual. Mas, como ad-
ministrar todos esses problemas e impul-
sionar as vendas do seu comércio? 

Trazemos algumas dicas para aju-
dá-lo, a superar os momentos de crise e 
conversamos com alguns comerciantes 
da cidade para saber de que estratégias 
eles se utilizam para vencer as dificulda-
des e vender mais.

ATENÇÃO PARA AS DICAS!
1- Conheça seus produtos – 

“Muitos comerciantes anunciam seus 
produtos muitas vezes, sem conhecê-los. 
Para ter um bom resultado é preciso ter 
conhecimento quando for divulgá-lo, 
assim, o cliente mesmo se não fizer algu-
ma compra, sairá da loja satisfeito com 
as informações dadas a ele, e no futuro 
poderá voltar até lá, para ai sim, comprar 
alguma coisa.”

José Benedito Pires de Souza - 
Jocelar  Móveis e Utilidades Domésticas Ltda.-ME

2- Tenha bom humor – “Conver-
se com seus clientes, sem que isso seja 
desconfortável ou que invada a priva-
cidade dele. Acredite, isso pode fazer a 
diferença para que o cliente volte mais 
vezes.”

Norberto Nilton Mazon - 
Casa Cazarini Com. Conf. Ltda.

3- Faça kits, promoções e dê 
brindes – “O período fora das datas co-
memorativas, muitas vezes é ruim para 
os comerciantes. A solução é inovar. 
Faça kits com seus produtos, promoções 
e dê brindes a seus clientes.” 

José Antonio Scomparin - 
Somodas Comercial Ltda.

4- Esteja na internet e nas re-
des sociais – “Hoje, quem não está na 
internet, não existe. Apesar de ser uma 
tecnologia nova, a rede mundial de com-
putadores evoluiu muito e está em cons-

FAÇA DO SEU COMÉRCIO, 
REFERÊNCIA ENTRE OS CONSUMIDORES!

tante mutação. Muitas empresas ven-
dem e muitos compram seus produtos 
somente pela internet, pelo baixo custo, 
conforto e facilidade de encontrar o que 
se busca. Mas cuidado, não utilize dos si-
tes e das redes sociais apenas como uma 
forma de divulgação. Dê voz aos seus 
clientes e interaja com eles, responden-
do a questionamentos e opiniões.” 

Nelson Theodoro Junior - 
C.V.N Assessoria e Comércio Ltda.

5- Tenha criatividade – “Procure 
saber o que o público-alvo da sua loja 
gosta, quer e precisa. Seja diferente dos 
seus concorrentes na hora de divulgar 
seu trabalho.”

José Alcir Donegá -
Relojoaria Central Ltda

6- Seja organizado – “Os horários 
de funcionamento de sua loja devem ser 
fixos e sempre deverá ter alguém capaz 
de responder aos questionamentos dos 
clientes. Empresas desorganizadas são 
excluídas pelos consumidores.” 

Antonio Tadeu Ciambelli - 
Agro Center Mogi Mirim Ltda. – ME

7- Faça dos seus clientes, seu 
próprio vendedor – “O atendimento é 
a melhor forma de ter sua marca divul-
gada, trazer novos clientes e ter sucesso 
nas vendas. Não se preocupe em vender 
naquele momento, pois dependendo do 
atendimento ele poderá voltar e com-
prar com você!” 

Carlos Eduardo Tamacia - 
Mecânica Ducar

8- Trace uma estratégia – “A 
inadimplência é realidade no comércio. 

Mas como fazer com que esse problema 
diminua? A resposta pode ser simples. 
Para que os atrasos caiam cada vez mais 
e os clientes paguem em dia, a implanta-
ção de um sistema de boletos ou carnês 
em que, o consumidor pagando antes do 
vencimento, tenha certa porcentagem 
de desconto. Pagando após a data de 
vencimento, o cliente perde o desconto 
e teria de desembolsar o valor da multa 
por atraso.” 

Antonio Maércio Malvezzi - 
Malvezzi & Pissinati Ltda. – EPP

9- Crie um bônus de fidelidade 
– “Essa estratégia pode ser boa se uti-
lizada com a dica anterior. O cliente 
que paga antes do vencimento, teria 
desconto em alguma outra peça da 
loja. Assim, o dinheiro cai antes no 
seu bolso e ajuda ainda mais nas suas 
vendas! Mas tenha cuidado, o bônus 
deve ser vantajoso para o cliente e, 
principalmente, para você.” 

João Jurandir Dovigo - 
Dovigo Puxadores

10- Esteja aberto a mudanças 
– “Clientes e funcionários sabem dos 
acertos e erros do seu comércio. Esteja 
aberto para ouvir sugestões e não tenha 
medo. O comércio está em constante 
mudança, se ajustando ao momento em 
que vive para não ficar parado no tempo. 
A realidade é que os consumidores mu-
daram a sua forma de comprar, mas nem 
todos mudaram sua forma de vender.” 

Marcos Antonio Guarnieri - 
Buffet Santa Cruz Ltda.- ME

Aproveite as dicas e faça seu co-
mércio vender mais e melhor!
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